KEUKE GOES SALES!

MY'Y NIIN
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KASVUON MAHDOLLISTARAJRA

>> THISTAINA 4.4.2017 KLO 17.00 - 19.30
Kahvit klo 16.30 alkaen

>> JARVENPAA-TALON JUHANI AHO-SALI

Hallintokatu 4, Jarvenpad

>» TILAISUUS ON MAKSUTON

Korulauseita, selkaan taputtelua ja ulkoa opittuja fraa-
seja vai psykologista silmaa? Tuloksellinen myynti

on monen asian summa, jossa pitaa osata osal-

listaa asiakkaita, kohdistaa oikein, toimia mo-

nissa kanavissa ja tarttua liideihin. Keuken
myyntikoulutus esittelee sinulle myynnin kas-
vattamisen ajankohtaisia keinoja.

Luennoitsijana on Suomen ensimmdi-
nen myynnin johtamisen professori Petri
Parvinen, joka on kansainvdlisen tieteel-
lisen uransa lisdksi toiminut myds yrit-
tgjand ja myyjadnd. Parvisen viimeisin
kirja "Myyntipsykologia — N&in meille
myyddadn” keskittyy vuorovaikutuksen

merkitykseen. ‘

ILMOITTAUTUMISET 31.3. MENNESSA OSOITTEESSA:
hitps://my.surveypal.com/Myyntikoulutus

TAI TASTA OR-KOODIN AVULLA >>



