BISNEKSELTA

KEUKEN MARKKINOINNIN JA MYYNNIN [LTAKOULU
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>> TIISTAINA 15.9.2015 KLO 17.30 - 19.30 (Kahvit alkaen klo 17)
» JARVENPAA-TALO, Juhani Aho- sali, Hallintokatu 4
» TILAISUUS ON MAKSUTON
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On daivan eri juttu myyda yritykselle kuin kuluttajalle. Kun -

asiakkaanasi on toinen yritys, on tarkeaa keskittya asiakas- -

valintaan ja asiakastarpeeseen varsinaista myyntitilannetta | i
4

unohtamatta. Ja miten se myynti sitten clousataan ja kauppa

saadaan kotiin? Ehka vastaus onkin ennalta arvaamaton eh-

dotus myyjalta. limoittaudu heti, niin saat tietaa!

Kouluttajana on Laurea-ammattikorkeakoulun aluejohtaja '
Mika J. Kortelainen, joka on myynnin kehitt@Gmisen ja asiak- f
kuuksien johtamisen asiantuntija. Hdn on ollut toteuttamassa
kymmenien yritysten myyntiprosessien kehittdmistd ja asiak-
kuuksien johtamisen toimintaa. Henkildkohtaisena

kiinnostuksen kohteena on erikokoisten yritysten " .
myyntitoiminnan kehittGminen. LAUREA

AMMATTIKORKEAKOULU

ILMOITTAUTUMISET 9.9. MENNESSA OSOITTEESSA:
hitps://my.surveypal.com/myyntijamarkkinointi

TAI TASTA OR-KOODIN AVULLA >>

LAMPIMASTI TERVETULOA!




